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= Relation client et négociation / vente

> Recherche de nouveaux clients SRS On SRt
> Négociation et vente de produits > Relatlo_n clle.nt a distance et digitalisation
= Relation client et animation de réseau

= Ateliers de professionnalisation

S’intégrer sur le marché du travail

Un métier qui offre de belles perspectives d’emploi :

% » Dans des agences immobiliéres
Poursuivre des études » Dans des compagnies d’assurances
» Dans le secteur bancaire
« En licence professionnelle « Dans des entreprises de biens d’équipements
« En école de commerce = Dans les réseaux de vente directe
» En classe préparatoire aux grandes écoles (CPGE) Métiers de :
» Conseiller en clientéle
« Attaché commercial
» Chargé d'affaires
« Commercial itinérant
= E-Commercial

1. Lycée Emiland Gauthey genéral et technologique > Site Ancien College
> 2. Lycée Emiland Gauthey professionel et supérieur > Site Glaciére
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